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Somos un cerebro estratégico 
que coordina la Mercadotecnia 

y la Publicidad.

Contamos con una composición perfecta 
de todas las áreas para crear una 

reacción en cadena que va desde la 
obtención de datos y la 

conceptualización de las ideas, pasando 
por su desarrollo y construcción, hasta 
llegar a la implementación y difusión de 
estrategias para incrementar sus ventas.

-Marco A.  Arroyo
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En MAAC el cliente es lo más importante.
Es por esto que los resultados que les presentamos 
son reales en tiempo y forma, cumpliendo 
puntualmente con las fechas de desarrollo y entrega 
de proyectos, así como con las especificaciones que 
se han acordado con el cliente.

Nuestro lema es: “Decirle la verdad al cliente”.
Por esto le presentamos las opciones más adecuadas a 
sus necesidades, ya que sabemos que el manejo de la 
información y el conocimiento del mercado que trans-
mitamos es de suma importancia para los 
resultados satisfactorios de nuestro cliente,  
traducidos en crecimientos reales, mayores ventas, 
e información oportuna y verídica; logrando con esto 
impulsar la rentabilidad de la empresa a la que se 
le ha trabajado.

MAAC GROUP



5

5



6

MERCADOTECNIA

Nuestro único fin es lograr 
ventas que tengan la mayor 
rentabilidad posible a través 
de estrategias y tácticas.
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MERCADOTECNIA

Nuestra mayor fortaleza es poseer un co-
nocimiento más amplio y profundo res-
pecto al mercado. Esto es debido a que en 
cada lugar de México se tienen diferentes 
formas de vestir, hablar y comprar; por lo 
que hay que saber entender y manejar 
estos códigos del lenguaje y hábitos de 
consumo. 
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Partimos  del conocimiento del posicionamiento de 
nuestro cliente en el mercado, y a través de 
estrategias y tácticas totalmente adecuadas se ataca y 
contraataca a la competencia, para penetrar con 
mayor facilidad al público meta o consumidor final, lo-
grando con esto la conquista del territorio mental y 
obteniendo así mayores ventas para 
nuestros clientes.

Con el fin de que nuestros clientes logren una ventaja 
competitiva nos dedicamos a elaborar y construir:

• Estrategia de marca (branding)
• Análisis de la empresa
• Planeación estratégica
• Promociones
• Relaciones públicas
• Análisis de la competencia
• Trade marketing

Estudios Cuantitativos:
• Cara a cara
• Vía telefónica
• Por internet

Estudios Cualitativos
• Entrevista a profundidad
• Sesiones de grupo (focus group)
• Microsesiones.
• Mistery shopper
• Observación

NUESTROS SERVICIOS
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ACTIVACIONES
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NUESTROS SERVICIOS
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MERCADOTECNIA
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CLIENTES
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CLIENTES

¡Les desea 
buen viaje!

www.torreleau.com.mx
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La venta es 70% EMOCIÓN y 
30% RAZÓN.

Para la venta de un producto o servicio 
hay que analizar la parte de 

Neurociencia para entender como 
influyen la EMOCIÓN y la RAZÓN en el 

proceso de toma de DECISIÓN.

-Marco A.  Arroyo
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Nuestra meta es: 
“Analizar la cultura de cada lugar para lograr 
ventas para nuestros clientes”

PUBLICIDAD
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Es la idea que soluciona o mejora la comunicación 
para el público meta.

Una buena estrategia necesita una idea creativa 
hecha a la medida del mercado, ésta la establecemos 
a través de: 

• Selección de medios
• Planeación de medios
• Marca
• Imagen  Corporativa
• Eslogan
• Creación de campaña publicitaria
• Seguimiento de campaña
• Diseños visuales de campaña publicitaria
• Creación de guiones de radio y/o televisión
• Creación de programas de televisión
• Creación de historias para revista
• Estructuración y creación de obras de teatro
• Estrategias de rumor

NUESTROS SERVICIOS
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CAMPAÑA PUBLICITARIA
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CAMPAÑA PUBLICITARIA
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CAMPAÑA PUBLICITARIA
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CAMPAÑA PUBLICITARIA
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CAMPAÑA PUBLICITARIA
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CAMPAÑA PUBLICITARIA
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CAMPAÑA PUBLICITARIA
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BRANDING



26

EDITORIAL
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EDITORIAL
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LOGOTIPOS
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LOGOTIPOS
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LOGOTIPOS
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CLIENTES
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CLIENTES
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Cuando me preguntan: 
¿Cuánto vale una idea?, les pregunto: 

¿Cuánto vale su empresa?, porque ésta 
nació de una idea.

-Marco A.  Arroyo
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PRESENCIA EN MEDIOS
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PRESENCIA EN MEDIOS
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PRESENCIA EN MEDIOS
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MARKETING DIGITAL

Somos una empresa especializada en 
Marketing  Digital que analiza su empresa para 
determinar las estrategias digitales a aplicar en 
base a su estructura y sus necesidades. 



41

NUESTROS SERVICIOS

• Marketing Digital
• Publicidad Digital
•Auditorías de página de internet
• Estrategia y creación de redes sociales
• Social Media
• Community Manager
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CLIENTES

Define tu manera de vivir
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MÉXICO
Paseo de las Palmas 735, Piso 14 
despacho 1406,
Colonia Lomas de Chapultepec 1ra sección, 
Del. Miguel Hidalgo, C.P. 1100
Tel: (55) 9107 5811
Tel: (55) 2729 5058
contacto@arroyopublicidad.com.mx

QUERÉTARO
Av. Fray Luis León 8071-308, 
3 piso Centro Sur Querétaro Fray Luis León, 
76090 Santiago de Querétaro, Qro. 
Tel: (55) 9107 5811
Tel: (55) 2729 5058
ejecutivo@arroyopublicidad.com.mx 

Empresa perteneciente a:

Arroyo Publicidad y Mercadotecnia

arroyo-publicidad

@arroyopubli

Arroyo Publicidad y Mercadotecnia

Arroyo Publicidad y Mercadotecnia

http://arroyopublicidad.com.mx


